
会 場

創業希望者の仲間とビジネスプランの完成を目指す少人数制プログラム。
お互いの創業アイディアをもとに、仲間との交流や

ディスカッションを通して、事業計画を完成させましょう！

TOKYO創業ステーション2F
セミナールーム
東京都千代田区丸の内２‐１‐１
明治安田生命ビル低層階２棟

募集人数 ８名

受講要件 ①創業アイディア（誰に、何を、どのように）
②創業への経緯と未来像（自分の強み、ビジョン）
③経営資源（資金、協力者、許認可)

6月14日（金）13：30～17：00
6月28日（金）13：30～16：30
7月12日（金）13：30～16：30
7月26日（金）13：30～16：45

各回30分前開場前 期 後 期

「プランコンサルティング」を利用し、
以下すべての項目を整理できている女性の方

全８日間（前期４日間、後期４日間に分かれています）
※後期の受講は前期プログラムを修了し、その内容を実践済みの方が対象です。

参加費

無料

日 時

8日間のカリキュラム

見込み顧客へのヒアリング実施

顧客ニーズへの向き合い方は？

ビジネスモデルの構築、発表

市場調査、販売戦略

収支計画、資金繰り

事業計画書の完成

4月12日（金）13：00～17：00
4月26日（金）13：30～17：00
5月17日（金）13：30～16：30
5月31日（金）13：30～16：30

２０１９年

原 賢治 氏

TOKYO創業ステーションプランコンサルタント



女性起業ゼミ ご受講の流れ

０３-５２２０-１１４１ tss@tokyo-kosha.or.jp
TEL

TOKYO創業ステーション

プランコンサルティングの利用

受講要件を満たし、

①エントリーシート
を提出

お客様と商品の関係を整理

事業コンセプトの明確化

②前期プログラム

事業計画書の作成・
ブラッシュアップ

グループワークによる
フィードバック

③後期プログラム

①エントリーシートのご提出
女性起業ゼミは、ビジネスプラン策定までのプロセスを２つに分け、それぞれ「前期」、
「後期」として開催していきます。
お申込みいただく際は、「エントリーシート」のご提出が必要です。

②前期プログラム
TOKYO創業ステーション「プランコンサルティング」創業羅針盤で、概ねマーケティングの

段階まで進んでいる方向けに、ビジネスプラン作成にとりかかる前に行うべき準備活動に
ついて網羅したカリキュラムとなっております。

③後期プログラム
後期課程では、前期課程を修了した方に対して、ビジネスアイデアを具現化できる事業
プランを立て、そのビジネスの実現可能性について検証していきます。

開催概要

お問合せ
TEL MAIL

企画・運営

ご不明点などは直接窓口までお問合せ下さい。

電話・メールでのお問い合わせも受け付けております。

参加条件
・全ての開催日程に参加できる方
・ゼミの宿題を自宅で進められる方

カリキュラム
（前期）

１．見込み顧客と顧客のニーズへの向き合い方
２．市場調査の仕方と競合との差別化
３．ビジネスモデルの構成要素とその作り方

持ち物 筆記用具、ノートＰＣ持込(推奨)

申込方法
TOKYO創業ステーション セミナー予約システム
（https://tssevent.tokyo-kosha.or.jp/) よりお申込みください。
※応募者多数の場合は、事務局にて選考・抽選いたします。

申込期限 2019年3月28日（木）17：00まで
※ただし、申込み状況によっては期限前に締め切る場合があります。

https://tssevent.tokyo-kosha.or.jp/

