
03・3251・7897
〒101-0025　東京都千代田区神田佐久間町1-9　東京都産業労働局秋葉原庁舎

T E L k ikaku@tokyo -kosha .o r . j pMAIL www. tokyo -kosha .o r . j pH P

東京染小紋の手仕事による繊細な紋様を気軽に楽しんでも
らうために、パーティー等で使用するワイングラスの識別
マーカーに仕立てました。食事やお酒の席で、その細やか
な手業や風合いを見て、触っていただきながら、紋様の意
味や由来などの話に耳を傾け、大人の教養として江戸の伝
統とワインのマリアージュを楽しんでいただければと思いま
す。海外の方へのギフトとしてもどうぞ。

東京都指定伝統工芸品：東京染小紋

江戸小紋ワイングラスマーカー｛和印和飲｝
（「東京手仕事」プロジェクト支援対象商品)

No.271　2018.12

「東京手仕事」プロジェクト
（伝統工芸品の商品開発・普及促進支援事業）
http://tokyo-craft.jp

昌栄電機株式会社 ［自動制御盤・動力盤設計製造］
自動化・省力化ご相談ください
株式会社アスカインデックス ［中古機械買取販売業者］
遊休資産買取、解体撤去費用低減
株式会社タシロ ［精密板金加工］
とにかく早い製造業のコンビニ
株式会社江北ゴム製作所 ［ゴム製品製造］
ゴムの「困りごと解決集団！！」
株式会社インプローブ ［パッケージソフト開発］
工場向け　工程管理システム
株式会社リトク ［金属細管引抜き加工］
ステン多種寸法在庫　試作から対応

株式会社相信 ［電子応用装置の製造］
頼れるプリント基板実装工場
株式会社高桑製作所 ［ヘラシボリ加工］
創業五十余年・最高レベルの技術
株式会社米山製作所［製造業（受託加工）］
カット相談　ウォータージェット加工
ケンユウテクノ株式会社［生産管理システム］
実績と提案力に自信あります
株式会社昭洋精機 ［製造業（アルミ加工）］
前進するアルミ加工のパイオニア
株式会社アンサム ［ソフトウェア開発］
機密保持・医療分野で働き方改革

二光ライト株式会社 ［プラスチック成型加工］
プラスチックひとすじ・・・。
公益財団法人東京しごと財団 ［企業向け支援事業］
テレワーク導入「助成金」
公益財団法人東京しごと財団 ［企業向け支援事業］
女性の職場環境整備「助成金」
株式会社フジタ・ジャパン ［光学製品製造販売］
技術・知恵・信頼をつなぐ！
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ゴムを始め弾性体の材料開発・選定＆
最適な加工方法をご提案

多彩な加工技術で「困りごと解決! ! 」

株式会社江北ゴム製作所

INDEX

6
p. 連載  自社の営業力UP講座

「行列のできる営業相談所」 第 4回　提案・プレゼンを上手くやるコツ、教えてください
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掲
載
企
業
に
お
問
い
合
わ
せ
の
際
は「
ビ
ジ
ネ
ス
サ
ポ
ー
ト
Ｔ
Ｏ
Ｋ
Ｙ
Ｏ
」を
見
た
と
お
伝
え
く
だ
さ
い
※
各
広
告
の
内
容
は
、当
該
企
業
か
ら
の
お
申
込
み
に
基
づ
い
て
掲
載
す
る
も
の
で
す
の
で
、

　
取
引
の
可
否
及
び
内
容
に
つ
い
て
は
、あ
く
ま
で
も
当
事
者
間
の
判
断
と
責
任
に
お
い
て
行
っ
て
く
だ
さ
い
。

http://www.kouhoku.co.jp/
mailto:tokyo@kouhoku.co.jp
http://www.tasiro.co.jp
mailto:kk-t@tasiro.co.jp
http://askindex.co.jp/
mailto:ask@askindex.co.jp
mailto:kazushoei@hyper.ocn.ne.jp
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可
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判
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と
責
任
に
お
い
て
行
っ
て
く
だ
さ
い
。

　

 
　

 
 

 

　

 

 

  

  

  

http://www.ritoku.co.jp
http://www.improbe.jp/
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の
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は「
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ジ
ネ
ス
サ
ポ
ー
ト
Ｔ
Ｏ
Ｋ
Ｙ
Ｏ
」を
見
た
と
お
伝
え
く
だ
さ
い
※
各
広
告
の
内
容
は
、当
該
企
業
か
ら
の
お
申
込
み
に
基
づ
い
て
掲
載
す
る
も
の
で
す
の
で
、

　
取
引
の
可
否
及
び
内
容
に
つ
い
て
は
、あ
く
ま
で
も
当
事
者
間
の
判
断
と
責
任
に
お
い
て
行
っ
て
く
だ
さ
い
。

今まであり得なかった一枚板からの二重構造
特許技術と高度な職人技で挑み
チタン製の「ぐいのみ」に仕上げました

TEL 03-3731-4647　FAX 03-3738-2463
http://herasibori .com/

株 式 会 社

各種金属に対応で
１個から
量産まで対応

低コスト型で
イニシャルコストの
低減可能

ネットワークを使った
追加工も
ご相談ください

高桑製作所

最高レベルのヘラシボリ技術
一枚板からの新しいカタチ

大田区中小企業新製品・新技術コンクール
おおた秀逸技能賞受賞

創業五十余年

http://www.yoneyama.co.jp/
mailto:wj@yoneyama.co.jp
http://herasibori.com/
http://www.aishin.co.jp
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可
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KENYOU 777
ERP生産管理システム2015

ク ラ ウ ド

「KENYOU.NET」EDI発注システム
機能充実・フルパッケージシステム

〒146-0094　東京都大田区東矢口3-8-2
TEL 03-5713-1511 FAX 03-5713-1512

ケンユウテクノ株式会社 
http://www.kenyou.co.jp

導入しやすい月額料金制

【日本の全企業を電子商取引でつなげたい‼】

◆20年の実績と提案力に自信あります。
◆カスタマイズもお受け致します。
◆生産管理システムの導入をお考えの方、ご相談ください。
◆生産計画負荷管理に定評あり。《カスタマイズ費用込》

■トレーサビリティーの管理は大丈夫ですか？
■ユニット製品管理は出来ていますか？
■在庫の仕掛管理と引当管理も標準機能。
■受注製品ごとの原価集計も標準機能。日立システムズ「オープンクラウドマーケットプレース」

http://minonaruki.jp/

【無料トライアル実施中】

【OEMクラウド版も新発売】

⇒サイト内検索に「生産管理777クラウド」と入力⇒検索ボタン
⇒ERP生産管理777クラウドを選択し、開いてください。

http://www.anssam.co.jp/
mailto:shinozaki@anssam.co.jp
http://www.shoyoseiki.co.jp
mailto:info@shoyoseiki.co.jp
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nikolite@nikolite.com ［担当：加藤］
03-3930-1177本社・工場

〒179-0071 東京都練馬区旭町2-32-3

http://www.nikolite.com

E-mail
TEL 03-3930-1179FAX

光学・工業用プラスチック精密部品光学・工業用プラスチック精密部品
金属に代わる強い物。ゴムに代わるソフトな物。金属に代わる強い物。ゴムに代わるソフトな物。

昭和28年（1953年）より東京・練馬
（成増）にてプラスチック精密部品を
製造。
射出成型用金型からプラスチック量
産部品、試作部品１個から量産まで、
融通性第一をモットーにプラスチック
部品を製造しております。

プラスチック量産部品

プラスチック試作部品

各種キャップ

・射出成型
・射出成型用金型

・切削加工　・真空成型
・真空注型　・光造形

・ポリエチレン製

一般発売各種・
各サイズのキャップ

・スナップ　・リヤ
・フロント　・ボディー

各種カメラ
交換レンズ用キャップ

・ボディー　・リヤ

CCDカメラ用レンズ
Ｃマウントキャップ

行列のできる営業相談所
提案・プレゼンを上手くやるコツ、
教えてください

　皆
さ
ん
こ
ん
に
ち
は
。

　人
財
育
成
と
営
業
支
援
で
日
本
の
発
展
に
貢
献

す
る
企
業
、
人
援
隊
の
隊
長
、
山
本
で
す
。

　

　前
回
、「
初
回
訪
問
」
を
上
手
く
や
る
コ
ツ
は
ゴ
ー

ル
の
設
定
と
仮
説
立
て
と
い
う
お
話
を
し
ま
し
た
。

　今
回
は
提
案
・
プ
レ
ゼ
ン
に
つ
い
て
の
お
話
で
す
。

「
初
回
訪
問
か
ら
商
談
化
率
は
あ
が
り
、
案
件
は

増
え
て
き
ま
し
た
が
、
提
案
や
提
案
時
の
プ
レ
ゼ

ン
で
よ
く
失
注
し
ま
す
。
提
案
・
プ
レ
ゼ
ン
を
上

手
く
や
る
コ
ツ
を
教
え
て
く
だ
さ
い
」

某
中
小
企
業

　営
業
担
当
者
A
さ
ん
よ
り

●
真
の
原
因
は
プ
レ
ゼ
ン
提
案
書
で
は
な
い

　実
は
A
さ
ん
の
ご
相
談
、
弊
社
で
非
常
に
多
く
寄

せ
ら
れ
る
悩
み
の一つ
で
、
皆
さ
ん
、
プ
レ
ゼ
ン
の
仕

方
や
提
案
書
作
成
の
改
善
努
力
を
さ
れ
て
い
ま
す
。

　し
か
し
、
提
案
・
プ
レ
ゼ
ン
が
苦
手
な
人
の
話

を
よ
く
聞
く
と
、
実
は
顧
客
の
要
望
や
課
題
を
聞

き
出
せ
て
お
ら
ず
、
提
案
に
盛
り
込
め
て
い
な
い

こ
と
が
原
因
だ
と
い
う
ケ
ー
ス
が
目
立
ち
ま
し
た
。

　逆
に
、
ヒ
ア
リ
ン
グ
が
得
意
な
人
で
提
案
・
プ

レ
ゼ
ン
が
苦
手
と
い
う
人
を
見
か
け
ま
せ
ん
。

　顧
客
の
要
望
や
課
題
を
し
っ
か
り
押
さ
え
れ

ば
、
少
々
雑
な
提
案
書
で
も
通
る
の
で
す
。

●
悩
み
の
原
因
は
一つ
前
の
フ
ェ
ー
ズ

　図
1
を
ご
覧
く
だ
さ
い
。

　新
規
営
業
で
上
手
く
い
か
な
い
時
の
原
因
は
大

体
、
前
段
階
の
フ
ェ
ー
ズ
に
あ
り
ま
す
。

　提
案
・
プ
レ
ゼ
ン
で
お
悩
み
の
方
は
、
プ
レ
ゼ
ン

の
仕
方
や
提
案
資
料
の
作
成
を
頑
張
る
こ
と
も
大

切
で
す
が
、一
度
、
前
の
フ
ェ
ー
ズ
で
あ
る
ヒ
ア
リ
ン

グ
が
で
き
て
い
る
か
、
振
り
返
っ
て
み
て
く
だ
さ
い
。

●
従
来
の
営
業
手
法
は
通
用
し
な
い

　か
つ
て
、
顧
客
は
い
い
も
の
を
求
め
て
い
た
の
で
、

品
質
や
価
格
、
デ
ザ
イ
ン
等
、
商
品
の
良
さ
や
価

値
を
説
明
し
、
説
得
す
れ
ば
売
れ
て
い
ま
し
た
。

　し
か
し
、
い
い
も
の
が
沢
山
あ
る
現
代
に
な
る

と
、
顧
客
は
商
品
自
体
の
価
値
説
明
よ
り
も
、
自

分
の
悩
み
を
聞
き
、
解
決
し
て
く
れ
る
商
品
・サ
ー

ビ
ス
の
提
案
を
求
め
だ
し
、
従
来
の
営
業
手
法
で

は
上
手
く
い
か
な
く
な
り
ま
し
た
。

　顧
客
の
課
題
や
ニ
ー
ズ
を
く
み
取
り
、
顧
客
以

上
に
顧
客
の
こ
と
を
真
剣
に
考
え
、
真
の
課
題
解

決
を
目
指
し
、
長
期
的
な
W
i
n
-W
i
n
関
係

を
構
築
す
る
営
業
手
法
、
ソ
リ
ュ
ー
シ
ョ
ン
営
業

が
求
め
ら
れ
る
よ
う
に
な
り
ま
し
た
。

●
ソ
リ
ュ
ー
シ
ョ
ン
営
業
の
3
つ
の
ポ
イ
ン
ト

　ソ
リ
ュ
ー
シ
ョ
ン
営
業
に
は
3
つ
の
ポ
イ
ン
ト
が

あ
り
ま
す
。

①
顧
客
の
ニ
ー
ズ
、
課
題
を
把
握
す
る
こ
と

②
顧
客
の
ニ
ー
ズ
を
く
み
取
り
、
顧
客
の
真
の
課

題
を
解
決
で
き
る
提
案
を
す
る
こ
と

③
顧
客
の
ニ
ー
ズ
を
満
た
し
、
課
題
を
解
決
す
る

た
め
に
、
自
社
の
商
品
や
サ
ー
ビ
ス
を
ど
う
使

え
ば
よ
い
か
を
提
案
に
組
み
込
む
こ
と

　顧
客
か
ら
見
れ
ば
、
商
品
や
サ
ー
ビ
ス
は
課
題

解
決
の〝
手
段
〞で
し
か
あ
り
ま
せ
ん
。

　顧
客
の
視
点
に
立
ち
、
顧
客
が
抱
え
て
い
る
課

題
を
解
決
す
る
手
助
け
や
、
業
績
向
上
に
つ
な
が

る
提
案
を
行
い
、
顧
客
に
納
得
し
て
も
ら
う
こ
と

が
提
案
・
プ
レ
ゼ
ン
を
上
手
く
や
る
コ
ツ
で
す
。

　で
は
、
そ
の
顧
客
視
点
に
立
つ
と
は
ど
う
い
う

こ
と
で
、
何
を
す
れ
ば
い
い
の
か
…
。

　次
回
は
顧
客
視
点
に
関
す
る
お
話
を
し
た
い
と

思
い
ま
す
。

自社の営業力UP   講座

山本 秀幸
株式会社人援隊　隊長。
営業戦略・戦術の立案や、営業研修、
営業コーチング等、法人営業支援や、
部下育成研修、コミュニケーション研
修、キャリアデザイン研修等、人財育
成支援に従事。現場での営業マン・営
業組織の戦闘力を高めるための、現
場密着型の営業支援を得意とし、
300社以上の法人営業を支援し、営
業生産性の向上・営業力強化・売上
拡大に貢献。
「営業や人財育成についてお悩みや
ご質問等ございましたら、お気軽に
メールにてお問い合わせください。」
Mail：info@jinentai.co.jp
http://www.jinentai.co.jp/index.
html

第 4 回

図1　B to B 新規営業のプロセス

新規見込
み客発掘

提案
プレゼン クロージング 受注初回訪問 ヒアリング

•顧客が本当
に悩んでい
ること
•顧客の現状
•顧客の課題
•顧客の理想
•顧客のニーズ

顧客の課題を解決するBtoB営業力を向上させるためには、３つの
プロセス（初回訪問・ヒアリング・提案）を強化する必要がある
※既存顧客の場合は、２つのプロセス（ヒアリング・提案）を強化
する必要がある

•テレアポ
•紹介
 （人脈・既存
 顧客）
•DM
•メルマガ
•HPからの
 問い合わせ
•セミナー
•展示会
•SNS 等

•顧客と関係性
の構築ができ
ていない（信頼
されていない）
と、良いヒアリン
グができない
•つまり、顧客が
本当に悩んで
いることや顧客
の課題やニー
ズを把握でき
ない

•顧客が本当に
悩んでいること、
現状、課題を
解決する提案
ができる
•顧客が目指して
いる理想に近
づく提案ができ
る
•顧客のニーズを
満たす提案が
できる

•良い提案ができ
ているので、顧
客の方から声を
かけてくれる（連
絡してくれる）
•※顧客の方から
連絡がなけれ
ば、営業担当
者から、状況
確認の連絡を
入れ、顧客から
回答をもらう

下請けや業者
扱いされず、お
客様から必要
とされるパート
ナーとして、認
められる

提案・プレゼンが上手くい
かない時はこの項目ができ
ていないことが多い。
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御社のチラシが都内企業18,000社に

配送コストは１件あたり

ダイレクトに届きます！

※チラシは御社にてご準備いただきます
料金＝210,000円（税込）同封できるチラシの仕様＝A４ 1枚（※原則）

TEL：03-3251-7897 メールアドレス
kikaku@tokyo-kosha.or.jp

企画課

詳しくはお気軽にお問い合わせください １号あたりにお受けできる件数には限りがございますので、お申し込みはお早めに！

11.7円!!
◆都内事業者、経営層にリーチできる
◆金属・機械加工、電気電子メーカーにリーチできる
◆公社広告誌との同封で信頼度が高い

ご利用企業様に聞きました！

チラシ送付サービスの
３つの特徴

http://www.shigotozaidan.jp/koyo-kankyo/index.html
http://www.shigotozaidan.jp/koyo-kankyo/index.html
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▶
マ
ン
シ
ョ
ン
導
入
例

▶
工
場
導
入
例

商店街 駐車場 工場内 建設現場などに
防犯カメラ

泥棒が怯える！ 不審者を完全シャットアウト！

過剰な投資は不要です！最強の防犯3か条
１ 死角をつくらない！１ 死角をつくらない！

ベストアングル・最適台数をご提案します

高画質・高機能にこだわっていませんか？
用途に合わせて画素数、保存期間、メーカーをご提案します

だからコスパ最大化&最強の防犯！
予算でお悩みのあなたも、フジタ・ジャパンにお任せください！！

必要最低限のコストかつ、確実に防犯いただけるご提案です

株式会社フジタ・ジャパン ▼カメラ設置例
　紹介中！

〒174-0063 東京都板橋区前野町2-14-12丸好ビル 2-3F
TEL 03-5916-0711
FAX 03-5876-4777
http：//www.anshin.fujita-jpn.co.jp

２ 200万画素で50m先まで鮮明に！

３ ブランドにこだわらない！

お問合せ&御見積の発行は下記まで

03-5916-0711
CCTV@fujita-jpn.co.jp

最後の御見積に
フジタ・ジャパンを！

http://anshin.fujita-jpn.co.jp/



