
  

九都県市合同商談会事前セミナー 

 すぐに実行できる 
   事前準備と商談の進め方 

【講 師】 山 本 秀 幸 氏 
        （株式会社人援隊 隊長） 

受講 
無料 

 商談会では限られた時間の中で効果を上げるためには、「自社の強みを
きちんと伝えられるか、発注企業側にとって魅力ある企業か」が重要な要
素の一つとなります。 
 公社では、商談の基本を学ばれたい都内中小企業様を対象に、「自社の
特徴を再確認し、アピールポイントとして整理することで、商談効果を最大
限高める」ためのセミナーを開催します。是非ご参加下さい。 

【日 時】 平成３０年１２月１９日（水） 
        １４：００ ～ １６：００ 
【会 場】 （公財）東京都中小企業振興公社 １階大会議室 
             千代田区神田佐久間町１－９ 

【対 象】 九都県市合同商談会参加申込の受注側企業様           
       営業基礎力を高めたいとお考えの都内中小企業様     
【内 容】 （１）商談会の目標とゴール設定 
       （２）商談会の事前準備 
       （３）自社の強みとウリを明確にする 
       （４）商談会の進め方 
【申 込】 裏面の申込書に必要事項をご記入の上、FAXまたは 
       e-mailにてお申込ください 
【締 切】 １２月１４日（金） 
 
※講師と同業の方、又は士業の方、事業目的等での参加はご遠慮ください 

【お問い合わせ】 
（公財）東京都中小企業振興公社 
 取引振興課    上野・三好 

TEL ０３-３２５１-７８８３ 
FAX ０３-３２５１-７８８８ 
mail  9tokenshi@tokyo-kosha.or.jp 



【講師紹介】 

 株式会社人援隊 隊長 山本 秀幸氏 
 

 商工ローンの飛び込み営業を経験し、大手コールセンターで、スーパーバイザーを経験。 
 その後、法人向け営業専門のコンサルティング・アウトソーシング会社のベンチャー企業に就職。 
入社して半年間は、１社も受注できない売れない営業マンを経験。 
半年後、元リクルートのトップ営業マンだった社長に、直接指導を受け、法人向け新規開拓営業の上席プランナーとして、
年間２億円の売上をあげ、会社の成長に貢献する。 
 その後、外資系人材コンサルティング会社の研修事業の事業責任者を経て、2014年に、法人向け新規開拓営業コン
サルタント/人見知り専門の営業家庭教師として個人事業主として、独立。 
 2016年4月に、株式会社 人援隊を設立、隊長に就任。 
  約15年間、法人向け提案型商材に関する新規開拓営業支援に従事。 
戦略・戦術を立案するだけでなく、現場での営業マン・営業組織の戦闘力を高めるための、現場密着型の営業支援を得
意とする。300社以上の法人営業を支援し、営業生産性の向上・営業力強化・売上拡大に貢献。それらの経験をもとに、
現在は、法人向け営業コンサルティング、営業研修、営業コーチング等、営業実務支援を精力的に行っている。 

 
 
 【会  場】  
東京都中小企業振興公社 本社 
１階 大会議室 
千代田区神田佐久間町1-9  
産業労働局秋葉原庁舎 

 
 （交通アクセス） 
 ＪＲ・東京メトロ 
 つくばエクスプレス 
「秋葉原駅」より 徒歩１分 

【九都県市合同商談会事前セミナー参加申込書】 

企業名   

所在地   

連 絡 
担当者 

部署・役職   氏  名   

電話番号   e-mail   

参加者① 部署・役職   氏  名   

参加者② 部署・役職   氏  名   

FAX ０３－３２５１－７８８８ または、ｍａｉｌ「9tokenshi@tokyo-kosha.or.jp」
へ上記内容をお送りください  
 
【申込者情報のお取り扱いについて】 
1.当該事業の事務連絡や運営管理・統計分析のために使用します。2.経営支援・技術支援等各種事業案内やアンケート調査依頼等を行う場合が
あります。※上記2を辞退される方は、当該事業担当者までご連絡ください。第三者への提供（原則として行いませんが、以下により行政機関へ提
供する場合があります。）目的1 ： 当公社からの行政機関への事業報告 目的2 ： 行政機関からの各種事業案内、アンケート調査依頼等項目 ： 
氏名、連絡先等、当該事業申込書記載の内容  手段 ： 電子データ、プリントアウトした用紙※個人情報の管理については公社HP
「http://www.tokyo-kosha.or.jp/privacy.html」をご参照ください 
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