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TOKYO起業塾
実践コース

6月15日 20日    27日
日時

2003年より中小企業診断士としての活動をス
タートしました。中小企業への経営コンサルティン
グを行うとともに、創業支援にも注力してきました。
起業家への個別相談実績はのべ1,500名超です。
特に女性起業家・起業希望者に対しての支援実
績を豊富に有しています。そのため、起業準備の
段階から、起業後、軌道に乗るまでの様々な過
程で女性起業家が直面する課題を想定しながら、
支援可能です。

大江　栄
［おおえ　さかえ］

エフ・ブルーム株式会社　
代表取締役

コンサルタント業本格参入以来9年間で、400社
以上の企業様にたずさわり、講演は多数実施して
います。食品製造業、食品卸売業、スーパーマー
ケット、飲食店、サービスエリア内売店など「食」
に関する企業様のコンサルテーションを中心に、
近年は海外展開やインバウンド対応の支援にも注
力しています。自身の飲食店経営も含め、長年に
わたり体得した実践と知識に裏打ちされた経営ノ
ウハウで、現在食品業界を中心に活動しています。
現代の経営は、いかなる業種も「顧客目線がなけ
れば存続不可能」を基本としています。

小峯　孝実
［こみね　たかみ］

UNICOコンサルティング　
代表

BtoC事業者の支援経験が
豊富な講師がお伝えします！

講師プロフィール

起業する直前の今だからこそ知りたい！
避けて通れない数字の話から
お店づくりや物件選びのポイントまで
学べる3日間！

木 火火

平日
日中
コース

2017年

受講料
7,000円
                （税込）



● JR東京駅丸の内南口から徒歩5分
　 JR有楽町駅国際フォーラム口から徒歩5分　
● 東京メトロ丸の内線東京駅から徒歩5分
● 東京メトロ有楽町線有楽町駅から徒歩5分
● 東京メトロ千代田線・日比谷線・都営三田線
　 日比谷駅から徒歩8分
● 東京メトロ千代田線二重橋前駅3番出口直結
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※講義内容および講師は都合により変更する場合がございます。

開催概要・お申込み方法

主催 ：（公財）東京都中小企業振興公社　

スケジュール

起業で成功するための最初のステップ
○起業を成功させるうえで大切なこと
○経営理念やビジョンについて知っておこう、
　考えておこう

繁盛するお店・サロンづくりのポイント
○ストア・コンセプトの重要性
○繁盛する店と閑古鳥が鳴く店の違い

ターゲティングとマーケティングの基礎
○お客様は誰なのか？
○売れ続ける仕組みを考える

物件選びのポイントと実習
○よい物件に出会うための具体的な方法は？
○物件選びの実習　～どこにお店を出すのか～

6月15日（木）

大江　栄　氏

事業に必要な数字の話（開業資金計画、売上利益計画、資金繰り）
○事業のスタートにいくら必要？ どうやって調達する？　○売上は上がる？ 利益は出る？
○事業を継続させるために必要な資金繰りの知識　　  ※計算機をお持ちください（スマホの計算機等でも可）

6月20日（火）

小峯　孝実　氏

6月27日（火）

大江　栄　氏

10:00～12:00 13:00～16:30

募集対象 起業アイデアを有していて、次のいずれかに
 該当する起業予定者（または開業間のない経営者） 
 ・東京都内在住　
 ・東京都内での起業を計画中

日時 2017年6月15日（木）、20日（火）、27日（火）
 の3日間
 10：00～16：30（お昼休憩1時間）

会場 明治安田生命ビル低層棟
 ２階セミナー室
 （東京都千代田区丸の内２-１-１）

受講料 ￥7,000

定員 20名

2017年4月26日（水） ～2017年5月12日（金） 申込期限

受講者募集ページ
（https://tssevent.tokyo-kosha.or.jp/）内の
「申込フォーム」にて受付。

申込方法

TEL.03-5220-1141
問い合わせ先 創業支援課　 担当：宮下、安井、柴田

             

実践コースは、起業のアイデアがある起業予定者に起業のノウハウを身に付けていただくためのプロ
グラムです。顧客の見つけ方を始めとするマーケティングや、必要な資金の算出方法などの財務の知
識を学べ、中身のある事業計画が作れるようになります。3日間のセミナーが終了した後は、TOKYO
創業ステーションにて、プランコンサルティング（無料）を受け、引き続き事業計画のブラッシュアップ
を続けることも可能です。

TOKYO起業塾「実践コース」とは

（応募者多数の場合は事務局にて抽選の上、
受講者を決定させていただきます。）


