
様式第８号（付表１―１）

１　助成事業に要した経費 円

２　助成対象経費 円

３　助成事業実施内容及び成果

（１）事業実施内容

（２）事業の経過（日程を含む）

（例）
助成対象製品である「●●●●」について、国内の展示会に２回、海外の展示会に１回、出展をした。当初小
規模の専門展示会への出展を計画していたが、本助成金の申請後、新たな展示会が開催されることが判明
したため、より販促効果が見込めるものへと出展計画を変更することとなった。
展示会の販促ツールとして、商品説明の動画、展示会用チラシを日本語と英語併記のチラシを作成し、会場
で集客に活用した。またホームページのリニューアル、ECサイトへの出店、Googleリスティング広告で商品
ＰＲを行った。

令和７年11月：第〇回●●●●Week出展申し込み、動画制作契約・打合せ
令和7年12月：チラシデザイン発注、ECサイト出店申込、HP改修契約・打合せ
令和8年 1月：事業計画・費用配分変更のため変更承認申請を提出、チラシ納品
令和8年 2月：ECサイト出店、第〇回〇〇〇〇EXPO出展
令和8年 4月：ホームページ改修版公開、第〇回△△△産業展出展
令和8年 5月：Googleリスティング広告掲載
令和8年 6月：第〇回●●●●Week出展

ホームページ制作については当初予定より改修規模が大きくなったため、仕様の作成に時間がかかり
予定より遅れが生じたが、全体的には概ね計画通りに取り組みを行うことができた。

株式会社〇〇事業者名

ゼロエミッション推進に向けた事業転換支援事業（販路拡大助成）実績報告書付表１【助成事業実施内容・成果】

3,542,000

3,220,000

付表２―１「支払総括表」

から自動転記されます

黄色のセルが入力項目、白いセルは自動転記される項目です。

黄色のセルに必要事項を記載してください。



様式第８号（付表１―２）

（３）事業の成果

（４）成果に対する今後の展開

（例）
第〇回〇〇〇〇（全体来場者数〇〇〇〇〇人、ブース来訪者〇〇〇人、名刺獲得数〇〇〇人）
　会期中、予想以上のブース来訪があった。商品の性質上、対面での説明に時間がかかることを想定して
会場で商品紹介動画を放映したが、これに多くの方が足をとめてくださり、効率的な説明や、チラシ配布な
どのPRの機会につながった。
〇社から問い合わせを受けているが、特に現地大手の〇〇社からは改めて商品説明の機会をいただいた
うえ見積依頼を受けている状態であり、契約までつなげていきたいと考えている。
このほか今回我々の想定していなかったターゲット層の来場もあり、新たなニーズがあることがわかった。
広告については、リスティング広告掲載時期にホームページにアクセス数が増え（〇〇〇〇PV）、WEB広
告の効果を実感した。

〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇
〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇
〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇
〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇
〇〇

展示会では、動画をご覧になる方と説明を受ける方でブースが混みあうことがあったため、次回は小間数
増や動線を考えたレイアウトを検討する。
展示会出展で名刺交換を行った先については営業部門が電話・メール等によりフォローを進めており、顧
客見込みの高い〇〇件を中心に、引き続き営業活動を行っていく。
特に〇〇社については、見積提出後の反応も良く、来年の契約成立を目指して担当者が調整中である。
今回の出展では、従来想定していなかった分野でのニーズが判明したため、改めて情報を収集・分析し、販
路開拓計画を進めていく予定である。

〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇
〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇
〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇

黄色のセルに必要事項を記載してください。
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（５）展示会等出展報告①

展示会名 小間数

会場名(国名) ～

来場者数 展示会全体 名 名

商談状況等 名刺獲得枚数 枚 名

展示会名 小間数 1

会場名(国名) R8.2.4 ～

来場者数 展示会全体 80,000 名 名

商談状況等 名刺獲得枚数 300 枚 名

展示会名 小間数 1

会場名(国名) R8.4.1 ～

来場者数 展示会全体 △△△△△ 名 名

商談状況等 名刺獲得枚数 △△△ 枚 名

展示会名 小間数

会場名(国名) ～

来場者数 展示会全体 名 名

商談状況等 名刺獲得枚数 枚 名

展示会名 小間数 1

会場名(国名) R8.6.3 ～

来場者数 展示会全体 △△△△△ 名 名

商談状況等 名刺獲得枚数 △△△ 枚 名

出展状況
〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇
〇

展
示
会
№
5

第〇回●●●●Week 展示会種別 リアル + オンライン

東京ビッグサイト 展示会会期

成果・反省点等
〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇
〇

R8.6.5

出展小間内 △△△

有望顧客数 △△

出展状況

展
示
会
№
4

展示会種別 選択してください

展示会会期

成果・反省点等

出展小間内

有望顧客数

出展状況
〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇
〇

展
示
会
№
3

第〇回△△△産業展 展示会種別 リアルのみ

東京国際フォーラム 展示会会期

成果・反省点等
〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇
〇

R8.4.3

出展小間内 △△△

有望顧客数 △△

出展状況
〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇
〇

展
示
会
№
2

第〇回〇〇〇〇EXPO 展示会種別 リアルのみ

〇〇 Centre(タイ) 展示会会期

成果・反省点等
〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇
〇

R8.2.6

出展小間内 2,500

有望顧客数 25

出展状況

展
示
会
№
１

展示会種別

展示会会期

成果・反省点等

出展小間内

有望顧客数

プルダウンで選択してください

交付決定通知又は変更承認申請で記載された通し番号と同じ欄に出展した展

示会情報を記入してください（このページは変更承認申請を行って展示会

№1と№4を中止した事例を記載しています)。

黄色のセルに必要事項を記載してください。



様式第８号（付表１―４）

（６）EC出店／サイト制作・改修報告

R8.12.1 出店日

（７）販売促進活動報告 ①

種類 制作総数

1 5000

1 5000

成果・反省点等

海外の展示会でも使用するため、日本語と英語の併記で作成した。社内で英文原稿を作成で
きる社員がいたため、当初想定していた翻訳費用が発生せず、予算を抑えることができた。

その他

計

配布・使用状況

展示会において、期間中に会場で来場者に配布するとともに、ホームページにもデータをアッ
プした。

チラシ 「●●●●」の機能、種類、詳細URL等の紹介

パンフレット

会社案内

カタログ

URL https://www.tokyo-kosha.or.jp/

制作した自社の
webサイトの内容

全体のデザイン刷新、商品紹介ページの新規追加、商品問い合わせフォームの追加

助成対象商品等の
ＰＲ状況

商品特性や使用法、試験結果などを画像や動画を使い紹介した。
展示会開催時期に、トップページのスライドバナーで商品紹介と出展情報を掲載した。
社員ブログで商品の魅力や開発秘話などを紹介した。
リスティング広告のランディングページとして商品紹介ページを設定した

成果・反省点等

当初計画より改修箇所を増やすこととなったため、ホームページの仕様書作成に時間がかか
り、予算額が増え、制作発注も予定より遅れてしまったが、デザインも一新されたサイトとな
り、従来顧客からも好評を得ている。
WEB広告のランディングページでもあることから、改修後のアクセス数も伸びており、商品の
PRに活用していきたい。

印刷物制作費

制作物 内容（助成対象商品の掲載形式等）

新規・リニューアル 既存HPのリニューアル

ＥＣ出店初期登録料

ＥＣサイト名 ●●市場 登録日 R8.1.5

サイト運営者のURL ●●グループ株式会社 自社ページURL https://www.web.co.jp/

助成対象商品等の
出品・出店状況

助成対象製品である「●●●●」を、基本４色＋ネット限定カラー１色の５色で〇月〇日より出
品開始。

成果・反省点等

当初単調な商品写真を掲載していたがアクセス数が伸びなかったため、使用時の画像なども
合わせて写真を掲載し直したところ、アクセス数が増加した。
初めてのEC出店のため、開設当初はお客さまの問い合わせ・発注対応に混乱が出た。マニュ
アルやQ＆A集などを徐々に整備し現在は落ち着いているが、事前の準備が大切であったと
感じた。
〇月より週〇件くらいの注文を受けている。

サイト制作・改修費

黄色のセルに必要事項を記載してください。

https://www.web.co.jp/
https://www.web.co.jp/
https://www.web.co.jp/
https://www.tokyo-kosha.or.jp/
https://www.tokyo-kosha.or.jp/
https://www.tokyo-kosha.or.jp/
https://www.tokyo-kosha.or.jp/
https://www.tokyo-kosha.or.jp/
https://www.tokyo-kosha.or.jp/
https://www.tokyo-kosha.or.jp/
https://www.tokyo-kosha.or.jp/
https://www.tokyo-kosha.or.jp/
https://www.web.co.jp/
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（７）販売促進活動報告 ②

種類 尺（時間）

1 5分

件数

1

1計

助成対象商品等の
掲載状況・

広告の発行状況等

Google上で〇月〇日から〇月〇日にリスティング広告実施

成果・反省点等

リスティング広告については、ある程度反応がよく、ホームページの問い合わせフォームに「広
告をみた」といいう引き合いの連絡が数件あった。
今回WEB広告を始めて利用したので、引き続き紙媒体との並行活用を行い効果を検証して
いきたい。

web広告 Googleリスティング広告

その他

新聞

雑誌

展示会ガイドブック

展示会サイト

種類 媒体名

動画制作費

制作物 内容（助成対象商品の放映形式等）

動画制作費 MP4

制作した
PR動画の内容

企業概要・取扱商品紹介、助成対象製品を日本語英語併記にて紹介

助成対象商品等の
掲載状況・

PR動画の使用状況等

「●●●●」の基本情報、構造、実験数値・効果、使用方法等を掲載。
展示会出展ブース内にて放映するとともに、ホームページの商品紹介ページに掲載した。

成果・反省点等

動画を放映することにより、ブース内に動きが出て、足を止めてくれる来場者が増えた。
動画終盤のタイミングで社員がチラシを渡し、興味を持たれた方にさらに詳しい説明を行うな
ど、来場者の雰囲気を読みながらPR活動を行うことができた。

広告掲載費

黄色のセルに必要事項を記載してください。



（１）収入の部

〇　資金調達表

金額(円)

1,542,000

2,000,000

3,542,000

（２）支出の部

〇　支払総括表

費用名

出展小間料
1,705,000 1,550,000

資 材 費
275,000 250,000

輸 送 費
220,000 200,000

66,000 60,000

550,000 500,000

2,816,000 2,560,000

198,000 180,000

308,000 280,000

220,000 200,000

726,000 660,000

3,542,000 3,220,000

令和７年度ゼロエミッション推進に向けた事業転換支援事業(販路拡大助成)

実績報告書付表２【助成事業収支決算書・経費別明細】

様式第８号（付表２―１）

収　入　区　分

自 己 資 金

銀行借入金

役員借入金

そ　の　他

合　　　計

備考

公社記入欄助成対象経費
経費区分

助成事業に
要した経費

印刷物制作費

EC出店初期登録料

サイト制作・改修費

展
示
会
等
参
加
費

販
路
開
拓
費

①販路開拓費　計

販
売
促
進
費

※　収入の部（資金調達表）の合計金額と支出の部（支払総括表）「助成事業に要した経費」の合計金額が一致す
るように記入してください。

合　　計　①＋②

動画制作費

広告掲載費

②販売促進費　計

（２）支出の部「助成事業に要し

た経費」について、資金をどのよ

うに調達したか、内訳を記載して

ください。

「経費別明細（付表2-1～2-5)に記入し

た金額が自動で転記・集計されます。

黄色のセルに必要事項を記載してください。
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① R7.11.1 ～ R8.11.30

費目 枝番

契約先 500,000 見積 請求 R7.11.30

内容 50,000 契約 R7.11.10 支払 R8.12.5

支払方法 550,000 出展 R8.2.4 ～ R8.2.6

契約先 200,000 見積 R7.12.5 請求 R8.2.15

内容 20,000 契約 R8.1.10 支払 R8.2.27

支払方法 220,000 出展 ～
契約先 450,000 見積 請求 R7.12.1

内容 45,000 契約 R7.12.1 支払 R8.1.10

支払方法 495,000 出展 R8.4.1 ～ R8.4.3

契約先 100,000 見積 R8.1.10 請求 R8.4.3

内容 10,000 契約 R8.2.1 支払 R8.4.30

支払方法 110,000 出展 R8.4.1 ～ R8.4.3

契約先 600,000 見積 請求 R8.2.9

内容 60,000 契約 R8.2.6 支払 R8.2.27

支払方法 660,000 出展 R8.6.3 ～ R8.6.5

契約先 150,000 見積 R8.1.20 請求 R8.6.10

内容 15,000 契約 R8.2.6 支払 R8.6.30

支払方法 165,000 出展 ～
契約先 見積 請求

内容 契約 支払

支払方法 出展 ～
契約先 見積 請求

内容 契約 支払

支払方法 出展 ～
契約先 見積 請求

内容 契約 支払

支払方法 出展 ～
契約先 見積 請求

内容 契約 支払

支払方法 出展 ～

1,550,000 155,000 1,705,000

250,000 25,000 275,000

200,000 20,000 220,000

(注)

助成事業に要した
経費(税込)①＋②

2,200,000

輸送費

助成対象経費
(税抜)①

対象外経費②

助成事業に要した
経費(税込)①＋②

助成対象経費
(税抜)①

対象外経費②

金融機関口座からの振込
助成事業に要した
経費(税込)①＋②

5 材 2

◇◇装飾株式会社

対象外経費②

展示会資材の輸送 対象外経費②

助成事業に要した
経費(税込)①＋②

助成対象経費
(税抜)①

ブース設営費

公益財団法人△△△産業協会
助成対象経費

(税抜)①

出展小間料 対象外経費②

金融機関口座からの振込
助成事業に要した
経費(税込)①＋②

対象外経費②

金融機関口座からの振込
助成事業に要した
経費(税込)①＋②

助成事業に要した
経費(税込)①＋②

助成対象経費
(税抜)①

対象外経費②

助成事業に要した
経費(税込)①＋②

備考

助成対象経費
(税抜)①

対象外経費②

助成事業に要した
経費(税込)①＋②

　

経費区分

出

金融機関口座からの振込

助成対象経費
(税抜)①

対象外経費②

助成事業に要した
経費(税込)①＋②

金額（単位：円）

助成対象期間

2 1

株式会社〇〇エキスポ

出展小間料

販路開拓費（展示会等参加費）

展示会
№

整理番号
実施詳細 経過

２　対象外経費欄は、消費税や振込手数料等の間接経費、助成対象期間外の支払分等を記入してください。

経費別支払明細表（個別）

１　整理番号ごとに、必要書類を整理し、提出する必要があります。

2,000,000

200,000

助成対象経費
(税抜)①

対象外経費②ペ
ー
ジ
計

助成対象経費
(税抜)①

ブース設営費

出展小間料

資材費
助
成
対
象
経
費

(

税
抜

)

①

対
象
外
経
費
②

助
成
事
業
に
要
し
た

経
費
①
＋
②

●●●●株式会社
助成対象経費

(税抜)①

出展小間料 対象外経費②

3 出 2

助成対象経費
(税抜)①

2 送 1

●●●●運輸株式会社

金融機関口座からの振込
助成事業に要した
経費(税込)①＋②

出 3

3 材 1

△△△株式会社

5

金融機関口座からの振込

「その他添付書類」につけた番号を転記してください

（プルダウンで選択）

出展小間料⇒出、資材費⇒材、輸送費⇒送

①＝助成金の対象となる金額

②＝実際に支払った額のうち、助成金の対象とならない経費や消費税

①＋②＝助成事業に要した経費（実際に支払った額）

黄色のセルが入力項目、白いセルは自動転記される項目です。

黄色のセルに必要事項を記載してください。

付表1_3「（５）展示会等出展報告」の展示会№を転記し

てください（プルダウンで選択）



様式第８号（付表２―３）

R7.11.1 ～ R8.11.30

枝番

契約先 60,000 見積 R7.11.25 請求 R8.1.20

内容 6,000 契約 R7.12.1 支払 R8.2.9

支払方法 66,000 R8.1.5

契約先 500,000 見積 R7.11.15 請求 R8.4.1

内容 50,000 契約 R7.12.20 支払 R8.4.20

支払方法 550,000 R8.4.1

契約先 見積 請求

内容 契約 支払

支払方法

契約先 見積 請求

内容 契約 支払

支払方法

契約先 見積 請求

内容 契約 支払

支払方法

契約先 見積 請求

内容 契約 支払

支払方法

契約先 見積 請求

内容 契約 支払

支払方法

契約先 見積 請求

内容 契約 支払

支払方法

契約先 見積 請求

内容 契約 支払

支払方法

契約先 見積 請求

内容 契約 支払

支払方法

60,000 6,000 66,000

500,000 50,000 550,000

(注)

助
成
事
業
に
要
し
た

経
費
①
＋
②

対象外経費②

出店・納品

２　対象外経費欄は、消費税や振込手数料等の間接経費、助成対象期間外の支払分等を記入してください。

費目

店

サ

１　整理番号ごとに、必要書類を整理し、提出する必要があります。

56,000

サイト
制作・改修費

助成事業に要した
経費(税込)①＋②

616,000

備考

ペ
ー
ジ
計

助成対象経費
(税抜)①

560,000

ＥＣ出店
初期登録料 助

成
対
象
経
費

(

税
抜

)

①

対
象
外
経
費
②

対象外経費②

助成事業に要した
経費(税込)①＋②

助成対象経費
(税抜)①

助成対象経費
(税抜)①

対象外経費②

助成事業に要した
経費(税込)①＋②

対象外経費②

対象外経費②

対象外経費②

助成事業に要した
経費(税込)①＋②

出店・納品

対象外経費②

助成事業に要した
経費(税込)①＋② 出店・納品

助成対象経費
(税抜)①

助成対象経費
(税抜)①

助成対象経費
(税抜)①

出店・納品

助成事業に要した
経費(税込)①＋②

経費別支払明細表（個別）

経費区分 販路開拓費（EC出店／サイト制作・改修） 助成対象期間

1

株式会社●●デザイン
助成対象経費

(税抜)①

自社ホームページの改修 対象外経費②

金融機関口座からの振込
助成事業に要した
経費(税込)①＋②

1

●●グループ株式会社
助成対象経費

(税抜)①

●●市場出店登録料 対象外経費②

助成事業に要した
経費(税込)①＋②

出店・納品

経過

出店・納品クレジットカード払い

出店・納品

助成事業に要した
経費(税込)①＋②

出店・納品

整理番号
実施詳細 金額（単位：円）

出店・納品

出店・納品

助成対象経費
(税抜)①

対象外経費②

助成事業に要した
経費(税込)①＋②

助成対象経費
(税抜)①

対象外経費②

助成事業に要した
経費(税込)①＋②

助成対象経費
(税抜)①

①＝助成金の対象となる金額

②＝実際に支払った額のうち、助成金の対象とならない経費や消費税

①＋②＝助成事業に要した経費（実際に支払った額）

黄色のセルが入力項目、白いセルは自動転記される項目です。

黄色のセルに必要事項を記載してください。

「その他添付書類」につけた番号を転記してください

（プルダウンで選択）

ＥＣ出店初期登録料⇒店、サイト制作・改修費⇒サ



様式第８号（付表２―４）

① R7.11.1 ～ R8.11.30

枝番

契約先 100,000 見積 R7.11.10 請求 R8.1.8

内容 10,000 契約 R7.11.20 支払 R8.2.6

支払方法 110,000 納品 R8.1.8

契約先 80,000 見積 R8.1.9 請求 R8.2.1

内容 8,000 契約 R8.1.12 支払 R8.2.27

支払方法 88,000 納品 R8.2.1

契約先 280,000 見積 R7.11.10 請求 R8.1.23

内容 28,000 契約 R7.11.10 支払 R8.2.20

支払方法 308,000 納品 R8.1.23

契約先 200,000 見積 R8.4.1 請求 R8.6.3

内容 20,000 契約 R8.4.26 支払 R8.6.30

支払方法 220,000 納品 R8.6.3

契約先 見積 請求

内容 契約 支払

支払方法 納品

契約先 見積 請求

内容 契約 支払

支払方法 納品

契約先 見積 請求

内容 契約 支払

支払方法 納品

契約先 見積 請求

内容 契約 支払

支払方法 納品

契約先 見積 請求

内容 契約 支払

支払方法 納品

契約先 見積 請求

内容 契約 支払

支払方法 納品

180,000 18,000 198,000

280,000 28,000 308,000

200,000 20,000 220,000
(注)

整理番号
実施詳細 金額（単位：円） 経過

助成対象経費
(税抜)①

対象外経費②

助成事業に要した
経費(税込)①＋②

経費別支払明細表（個別）

経費 販売促進費 助成対象期間

費目

印

1

●●映像株式会社
助成対象経費

(税抜)①

商品ＰＲ動画制作委託

1

グーグル合同会社
助成対象経費

(税抜)①

Googleリスティング広告 対象外経費②

クレジットカード払い
助成事業に要した
経費(税込)①＋②

広

助成対象経費
(税抜)①

対象外経費②

助成対象経費
(税抜)①

対象外経費②

助成事業に要した
経費(税込)①＋②

助成事業に要した
経費(税込)①＋②

印 1

●●デザイン株式会社
助成対象経費

(税抜)①

商品チラシデザイン委託 対象外経費②

金融機関口座からの振込
助成事業に要した
経費(税込)①＋②

動

2

▲▲印刷株式会社
助成対象経費

(税抜)①

チラシ印刷委託 対象外経費②

金融機関口座からの振込
助成事業に要した
経費(税込)①＋②

金融機関口座からの振込
助成事業に要した
経費(税込)①＋②

対象外経費②

助成対象経費
(税抜)①

対象外経費②

助成事業に要した
経費(税込)①＋②

助成対象経費
(税抜)①

対象外経費②

助成事業に要した
経費(税込)①＋②

助成対象経費
(税抜)①

対象外経費②

助成事業に要した
経費(税込)①＋②

備考

ペ
ー
ジ
計

助成対象経費
(税抜)①

660,000

印刷物制作費

対象外経費②

２　対象外経費欄は、消費税や振込手数料等の間接経費、助成対象期間外の支払分等を記入してください。

66,000

動画制作費

経費合計①＋②

726,000

広告掲載費

１　整理番号ごとに、必要書類を整理し、提出する必要があります。

助
成
対
象
経
費

(

税
抜

)

①

対
象
外
経
費
②

助
成
事
業
に
要
し
た

経
費
①
＋
②

黄色のセルが入力項目、白いセルは自動転記される項目です。

黄色のセルに必要事項を記載してください。

①＝助成金の対象となる金額

②＝実際に支払った額のうち、助成金の対象とならない経費や消費税

①＋②＝助成事業に要した経費（実際に支払った額）

「その他添付書類」につけた番号を転記してください（プ

ルダウンで選択）

印刷物制作費⇒印、動画制作費⇒動、広告掲載費⇒広
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