
起業を目指す仲間と一緒に
ビジネスプランを作りませんか？

参加費

無料

８名

女性起業ゼミ２６期生募集

ＴＯＫＹＯ創業ステーション２Ｆセミナールーム
東京都千代田区丸の内2-1-1 明治安田生命ビル低層棟2階

4月 7日(金)

4月21日(金)

4月28日(金)

5月12日(金)

前 期

5月19日 (金) 13：30～16：30

5月26日 (金) 13：30～16：30 

6月 2日 (金) 13：30～16：30    
6月16日 (金) 13：30～16：30

後 期

全８日間は前期４日間、後期４日間に分かれています。

後期の受講は前期プログラムを修了し、その内容を実践済みの方が対象です。

13：00～17：00

13：30～17：00

13：30～17：00

13：30～17：00

プランコンサルティングをご利用の方に向けた少人数制プログラム
交流やディスカッションを通して事業計画書を完成させましょう！

※裏面をご確認ください

TOKYO創業ステーション

プランコンサルタント

大江 栄氏

2003年より、中小企業診断士として活動。
中小企業の経営コンサルティングとあわせ、創業支援にも注力
している。起業家への個別相談実績はのべ2,000名を超える。
特に女性起業家への支援実績は豊富で、起業準備の段階から起
業後、事業が軌道に乗るまでの様々な過程で起業家が直面する
課題を想定した支援が強み。

「プランコンサルティング」を利用し、創業アイデアが整理できている女性の方
（都内で起業を予定している方または都内で起業後間もない経営者の方）
※募集ページをご確認ください

カリキュラム

会 場

日 時

受講要件

講師紹介

講師紹介



TOKYO創業ステーション「プランコンサルティング」を利用し、以下全ての項目を整理できている女性の方

① 創業アイデア（誰に、何をどのように） ② 創業への経緯と未来像（自分の強み、ビジョン）

③ 経営資源（資金、協力者、許認可）

・「コンシェルジュ相談」をご利用の方はゼミ開始日までに「プランコンサルティング」をご利用ください。

※受講要件

１日目
見込み客やその人物が持つ
課題について考察

２日目
見込み客へのヒアリングの
結果報告

３日目
サービスの差別化ポイントを
明確化、市場調査手法の紹介

４日目
市場調査の結果報告
ビジネスモデルの発表

女性起業ゼミ ご受講の流れ

ご不明点などは、直接窓口までお問い合わせください。
電話・メールでのお問い合わせも受け付けております。
ＴＥＬ：03-5220-1141   E-Mail： tss@tokyo-kosha.or.jp

企画・運営

・受講要件※の充足
・応募時の設問ご記入

①お申込み・審査 ②前期プログラム

ビジネスモデルの完成
お客様と商品の関係を整理
事業コンセプトの明確化

事業計画書の完成
ビジネスモデルを計画
数字に落とし込む

③後期プログラム

５日目
事業計画書作成の要点
①事業化計画・単価設定の仕方

６日目
事業計画書作成の要点
②販売戦略

７日目
事業計画書作成の要点
③損益分岐点・資金繰り表

８日目 事業計画書の発表会

実地調査

実地調査

前期 後期

※カリキュラムは予告なく変更となる場合がございます。

その他参加条件
・全ての開催日程に参加できる方
・ゼミの宿題を自宅で進められる方
（宿題はWord,Powerpoint,Excelを使用します）

お持ち物
・PC持ち込み推奨
・筆記用具

申込方法
TOKYO創業ステーション （https://startup-station.jp/)
イベントセミナー検索よりお申込みください。
※受講審査があります。

申込期限 2023年３月23日（木）23：59まで

https://startup-station.jp/

