
お問
合せ

〒101-0024 東京都千代田区神田和泉町1-13 住友商事神田和泉町ビル9F
販路・海外展開支援課 海外拠点設置等戦略サポート事業担当
Tel: 03-5822-7241 kyoten@tokyo-kosha.or.jp 

日時 開催方法令和６年４月2５日（木）
13：30～16：40（予定） 13:00受付開始
対 象：都内中小企業者等　募集期間：令和６年４月２３日（火）１７：００まで 定員になり次第締め切らせていただきます。

場所
（会場参加）

オンライン参加
（受講方法）

ＡＰ東京丸の内（会議室Ｅ＋F＋G） 
〒100-0005 東京都千代田区丸の内1-1-3 日本生命丸の内ガーデンタワー 3F 
アクセスはこちらhttps://www.tc-forum.co.jp/ap-marunouchi/access/

Zoomウェビナー 
受講方法等の詳細については、お申込者様へご案内いたします。 
※PCやタブレットなどの端末と、インターネット環境、メールアドレスが必要です。

パネリスト：株式会社So Brain 代表取締役 頭本 頼数 氏
　　　　　株式会社空間デザイン 代表取締役 阿部 弘明氏 
　　　　　公社 海外拠点戦略ナビゲータ

4000件のデータ分析と
100億円の売上創出実績が

示す成功する戦略

公社では、都内中小企業の皆さまのアセアン進出を知識やノウハウの習得から拠点設置までをトータルで支援しています。（海外拠点設置等
戦略サポート事業）本セミナーでは、どのような企業がアセアン進出を検討すべきか、進出を成功させる戦略とは何かを、豊富な海外進出デー
タの分析や進出支援実績、そして実際の進出成功例を交えてお伝えします。アセアンへの進出をお考えの方はぜひご参加ください。

こういう中小企業こそ
アセアン進出を！
都公社の支援でかなえよう！

令和６年度 海外戦略策定セミナー

日本最大の海外展開支援プラットフォーマーや
元Ｐ＆Ｇのアジア・ブランドマネージャーが登壇
日本最大の海外展開支援プラットフォーマーや
元Ｐ＆Ｇのアジア・ブランドマネージャーが登壇

輸出が伸び悩んでいる、アセアン進出に踏み切れない、
現地の状況が分からない こんな企業様必見です！
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ご挨拶 

第１部 

第２部

第３部

4,000社のデータを徹底分析！
 ～『海外進出白書』から読み解く中小企業のアセアン・ビジネス成功のポイント
株式会社Resorz 取締役 鷲澤 圭 氏

中小企業のためのアセアン進出戦略 
～アジア圏で100億円の売上創出実績を有する戦略コンサルが語る成功のカギ
YCP Holdings (Global) Limited  マネージングパートナー 粕本 晋吾 氏

パネルディスカッション
そして中小企業はアセアンに出た ～アセアン進出の実体験と都公社の支援

ファシリテータ： 粕本 氏

会場参加とオンライン参加の併用

参加費
無 料

開催日

定 員
計２００名

会場参加は
先着30名様程度



4,000社のデータを徹底分析！
『海外進出白書』から読み解く中小企業の
アセアン・ビジネス成功のポイント

株式会社Resorz 取締役 鷲澤 圭 氏
大手出版社での書籍編集者を経て、2012年株式会社Resorzに入社。企画営業、メディア運営業務に従事
する。2015年、「Digima～出島～」編集長に就任。海外ビジネス関連ニュースやノウハウを日々配信して
いる。また、2014年より海外進出企業の相談をもとにした「海外進出白書」を執筆・発表してきた。

株式会社 So Brain（タイ進出企業）代表取締役 頭本 頼数 氏 株式会社空間デザイン（ベトナム進出企業）代表取締役 阿部 弘明 氏

P&G マーケティング本部 出身（ブランドマネージャー、日本・東南アジア責任者）
2011年にYCPグループを創業以降、シンガポールを拠点にアジア新規進出およびアジア事業拡大支援
に従事。主に日系企業を対象に事業戦略／マーケティング／M&A／オペレーションなどのワンストップソ
リューションを提供する。自社ビジネスを世界21拠点×750名体制でのIPOに導いた実体験に基づく、結
果に直結する実践的なコンサルティングを志向する。

●本セミナーはインターネット回線を通じたオンライン形式
（Zoomを利用）で行います。セミナー開催日の一週間前を
めどにZoom視聴用のURLを送付いたします。
オンライン受講が可能な環境であることを確認してからお
申込みください。

ファシリテータ 粕本 氏 パネリスト

1987年 株式会社パイオニア入社後、日本アウトソーシング、同社か
ら分社化したNTTデータ3Cを経て、2005年に株式会社So Brainを
設立。
2009年代表取締役社長に就任。同年に電気設備学会誌に、論文「ベ
クトル理論によるIgr検出方式の信頼性」を発表。2019年 第64回澁
澤賞を受賞
2023年 So Brainタイランド設立

1963年6月奈良生れ奈良育ち。1987年大阪大学工学部建築工学
科卒業後、熊谷組・松田平田設計・都和設計勤務。1996年9月一級建
築士事務所株式会社空間デザイン設立し代表取締役就任。2015年
東京オフィス開設 2023年ベトナム国ダナン市に子会社設立。
一級建築士

オンライン受講の方へ
詳細およびお申込みはこちら
https://www.tokyo-kosha.or.jp/
topics/2404/0001.html

お申込み方法

講師紹介

中小企業のためのアセアン進出戦略
アジア圏で100億円の売上創出実績を有する戦略コンサルが
語る成功のカギ

パネルディスカッション
そして中小企業はアセアンに出た　～アセアン進出の実体験と都公社の支援（仮題）

YCP Holdings (Global) Limited マネージングパートナー 粕本 晋吾 氏

第１部 

第２部 

第３部 

●株式会社 So Brain（タイ進出企業）代表取締役 頭本 頼数 氏
●株式会社空間デザイン（ベトナム進出企業）代表取締役 阿部 弘明 氏
●公社 海外拠点戦略ナビゲータ

パネリストプロフィール

https://www.tokyo-kosha.or.jp/topics/2404/0001.html

